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MERCATO di Andrea Carbonaro

IL FOCUS

Qual e Ia risorsa
in piu nel
post-vendita?

ICOMPONENTISTICA|

«Possiamo
affermare che
questo mercato
abbia ricominciato
a crescere, in Italia
anche a passo piu
sostenuto rispetto
ad altri Paesi».

SEGUIRE IL CLIENTE IN TUTTE LE FASI CHE
PRECEDONO E SEGUONO LA CONCLUSIONE
DI UNA TRATTATIVA E FONDAMENTALE.
SOPRATTUTTO NEI MERCATI B2B. LA VOCE
DI QUATTRO REALTA DELLA FILIERA ITS

MASSIMO MEROLLI | TITOLARE E AMMINISTRATORE DELEGATO DI EMMEGI

Segnali di ripresa e progresso tecnologico

"Le aziende che durante

gli anni della crisi avevano

perso competitivita sono

ormai fuoriuscite dal mercato
idrotermosanitario. Le realta
rimaste sono a loro volta riuscite
a porsi all'avanguardia sia in
termini di qualita che di design
dei prodotti; su quest'ultimo
aspetto, I'ltalia resta tra I'altro un
punto di riferimento per tutto il
mondo. Per quanto ci riguarda,
a giudicare dai volumi della
componentistica che forniamo
alle aziende del settore e dalla
crescita della domanda di nuovi
prodotti, che richiedono a loro
volta un'articolata attivita di
ricerca e sviluppo, possiamo
affermare che questo mercato
abbia ricominciato a crescere,

in Italia anche a passo piu
sostenuto rispetto ad altri Paesi”.
Citando a titolo di esempio
dell’'evoluzione in atto il
segmento della rubinetteria,

nella guale i comandi elettronici -
touch o addirittura vocali - sono
sempre piu vicini a diventare

uno standard, Massimo Merolli
“promuove” a pieni voti il trend
del comparto idrotermosanitario,
nei quali Emmeqgi & presente

in qualita di terzista.

Mata quarant’anni fa nelle
Marche, I'azienda e infatti
cresciuta nel mercato italiano
come specialista nella produzione
di minuterie metalliche tornite

in ottone. Lincidenza dell'export
nel suo giro d'affari e tuttavia in
costante ascesa: oggi Emmeaqi
fornisce i suoi componenti

a brand europei leader del
settore idrotermosanitario,

sia direttamente o che in

qualita di fornitore indiretto.

La composizione del fatturato

& sostanzialmente suddivisa

in parti uguali tra mercato

Italia e worldwide. Il magazzino
di Brescia e I'impianto di

COMMERCIDO

produzione a Castelleone di
Suasa (Ancona) le consentono

di evadere gli ordini in tempi
molto rapidi. Lazienda sta
dedicando risorse e investimenti
allo scopo di aumentare ed
espandere |la propria attivita:

il tutto nella prospettiva

pil ampia di assicurare

nuovi standard gualitativi

e logistici ai suoi clienti.

“In qualita di terzisti, lavoriamo
sempre piu a stretto contatto con
i committenti, ai quali forniamo
un importante contributo tecnico
e tecnologico per far si che i loro
articoli siano coerenti alle finalita
da raggiungere e soprattutto
siano competifivi”, prosegue

il titolare e amministratore
delegato di Emmeaqi.

"Riusciamo a lavorare in questo
modo cosl ‘interattivo’ in virtl
del know-how sviluppato in
quarant’anni di esperienza nel
seftore della componentistica.”

IDROTERMOSANITARIO



